
 

Introduzione 

Il 2007 ha visto per l’Italia una crescita delle 

esportazioni dell’8%, un punto in meno ri-

spetto al 2006. Dopo il preoccupante segno 

meno 

del 2006 

(- 2,6%), 

anche 

Teramo 

ha evi-

denzia-

to nel 

2007 un 

ritorno 

alla cre-

scita del 

valore 

esporta-

to pari 

all’8,5% 

e una 

diminu-

zione 

delle 

impor-

tazioni dello 0,3%. In particolare, proprio 

quest’ultimo dato denota un certo ristagno 

dei consumi e della produzione che ha ca-

ratterizzato la performance provinciale. Se-

gni positivi per la meccanica (37,1% del 

2006 al 39% del 2007), chimica (12,1% del 

2006 al 13% del 2007); tenuta 

dell’agroalimentare, del legno – carta e 

delle altre industrie; rallentamento del siste-

ma moda dal 22,1% al 20%. 

La parte 

più consi-

stente 

dell’export 

teramano 

continua 

ad essere 

diretta 

verso i 15 

Paesi 

dell’U.E. e 

in partico-

lare la 

Germania, 

ma un in-

cremento 

vi è stato 

anche verso la Russia, Paesi Bassi, Romania 

e Polonia.  

La creazione del mercato unico dell' Unione 

Europea, con i suoi circa 500 milioni di con-

sumatori,  rappresenta una fonte di enormi 

opportunità per le PMI, ma vi sono ancora 

molte difficoltà per le nostre PMI in termini 

non solo di congiuntura economica, ma 

anche strutturali.  

Per limitare la debolezza delle singole 

imprese è opportuno che si uni-scano per 

creare quelle risorse finanziarie necessarie 

per studiare le 

caratteri-stiche 

dei singoli Paesi 

dove ipotiz-zare 

la commercializ- 

zazione dei pro-

pri prodotti ser-

vizi o la deloca-

lizzazione della 

produzio-ne. In 

un secondo 

momento si potrà pen-sare anche alla 

costituzione di consorzi per penetrare in 

maniera più competitiva i mercati lontani 

ottimizzando i costi, creando un proprio 

marchio, ecc. 

La CNA di Teramo e la società METRON, of-

frono le proprie competenze per effettuare 

studi di mercato e indagini di settore per le 

imprese che ne faranno richiesta.   

Studi di mercato e indagini 

di settore per le aziende 
della CNA di Teramo 

Confederazione degli Artigiani 

e delle Piccole e Medie Imprese 

Localizzazione dei partners europei 



Dare alle aziende della CNA 

di Teramo la possibil ità di 

esplorare nuovi mercati uti-

l izzando una fitta rete di po-

tenziali partners  

Struttura della r icerca 

Primo modulo: analisi socio - economica 

Analisi SWOT (Punti di forza, di debolezza, 

opportunità e rischi). E’ un approfondito 

studio tecnico – economico che fa riferi-

mento a studi e dati sta-

tistici preesistenti. Il re-

port si baserà su fonti 

ufficiali quali EUROSTAT, 

ISTAT, CNEL, Confindu-

stria, Banca d’Italia, dati 

camerali, pubblicazioni 

di settore, ecc. e fornirà 

un’ampia visione sia spaziale che tempora-

le dei principali indicatori macroeconomici. 

L’indice indicativo del report sarà il seguen-

te: 

 Lo scenario economico internazionale e 

la situazione in Europa 

 L’economia del Paese oggetto dello 

studio 

 La regione (o le 

regioni) nella 

quale si intende 

operare 

 punti di forza  

 punti di debo-

lezza  

 opportunità  

 rischi  

 mappa del potenziale innovativo della 

Regione 

 I possibili finanziamenti Europei 

Secondo modulo: Interviste in profondità 

Successivamente, si procederà ad intervi-

stare i titolari delle ditte che intendono par-

tecipare alla ricerca, al fine di avere un 

quadro dettagliato dell’organizzazione, del-

le caratteristiche dei prodotti e del target di 

riferimento.  

Da un punto di vista 

metodologico, il ti-

tolare della ditta 

assumerà il ruolo di 

Testimone Privilegia-

to, cioè di un sog-

getto in grado di 

isolare le informazioni fondamentali concer-

nenti uno specifico fenomeno, penetrando 

l’argomento di studio con riconosciute ca-

pacità dette expertise.  

Questo modulo prevede la raccolta, in un 

report, di tutta la mole informativa prodotta 

che rappresenterà la base per avviare pos-

sibili scenari per il settore di riferimento. 

POTENZIALI FASI DA INTRAPRENDE-

RE 

Una volta ottenuta la mole informativa ne-

cessaria a comprendere il quadro del pre-

sente e i possibili scenari di un territorio e dei 

diversi settori produttivi, la CNA attraverso il 

partner METRON, potrà supportare le impre-

se interessate anche nelle seguenti attività:   

1. Studio di fattibilità e/o visita nel Paese di 

interesse e incontro con le autorità e le 

imprese potenzialmente interessate 

all’iniziativa  

2. Ricerca e gestione del finanziamento 

pubblico ed eventuale supporto tecni-

co all’investimento.  
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